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/PROFESSIONNELS DE L'IMMOBILIER

SUITE AU DECRET N°2016-173 DU 18 FEVRIER 2016 RELATIF A LA FORMATION
CONTINUE DES PROFESSIONNELS DE L'IMMOBILIER, LE CABINET A DEVELOPPE UNE
NOUVELLE OFFRE DE FORMATION SPECIFIQUE AUX PROFESSIONS IMMOBILIERES,
JURIDIQUES OU NON.

L'OBJECTIF? ACQUERIR DES CONNAISSANCES JURIDIQUES INDISPENSABLES POUR
EXERCER SA PROFESSION.

LE CABINET A LA QUALITE DE FORMATEUR AGREE PERMETTANT DE JUSTIFIER D'UNE
FORMATION RECONNUE ET D'OBTENIR, SOUS RESERVE DU RESPECT DES
CONDITIONS, UNE PRISE EN CHARGE DU COUT DE LA FORMATION PAR L'OPCO QUI
ASSURE LE FINANCEMENT DES FORMATIONS AGREEES.

N° DE DECLARATION : 32590958659

AVOCAT-BAUX COMMERCIAUX/DROIT IMMOBILIER
ENSEIGNE LES BAUX COMMERCIAUX A LA FACULTE
DE DROIT DE LILLE 2-DU BAUX COMMERCIAUX

AVOCAT - CONSTRUCTION/URBANISME/DROIT IMMOBILIER

AVOCAT - BAUX COMMERCIAUX/DROIT IMMOBILIER

AVOCAT - BAUX COMMERCIAUX/DROIT IMMOBILIER

AVOCAT - BAUX COMMERCIAUX/DROIT IMMOBILIER

JURISTE - AGENT IMMOBILIER/DROIT IMMOBILIER
LEGENDE DES PICTOGRAMMES

@ LIEU DE LA FORMATION ET OBJECTIFS 9@9\ PARTICIPANTS

DELAI D'ACCES

PROGRAMME @ METHODOLOGIE @ DUREE

'ia INTERVENANT COUT HT (HORS FRAIS DE DEPLACEMENT)
N\ * S0US RESERVE DU RESPECT DES CONDITIONS DE PRISE EN
CHARGE PAR L’OPCO

Nos équipes sont

gl Notre équipe sera a votre disposition si besoin
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/BAIL COMMERCIAL
LE STATUT DES BAUX COMMERCIAUX : LES BASES

/AU CABINET OU DANS L'ENTREPRISE

/DELAI D'ORGANISATION DE LA FORMATION : A LA DEMANDE DU
CLIENT SOUS 15 JOURS

/MODALITES D'ACCES : APPELEZ-NOUS OU ENVOYEZ-NOUS UN MAIL
- CONTACTS PAGE 32

o

/CONNAITRE LE STATUT DES BAUX COMMERCIAUX
/OPTIMISER SES CONNAISSANCES JURIDIQUES
/S'EN SERVIR DANS UN CONTEXTE PROFESSIONNEL

©

/PROFESSIONNELS DU SECTEUR DE L'IMMOBILIER DEBUTANTS OU
INTERMEDIAIRES - PAS DE PRE-REQUIS DEMANDE

/LES GRANDES REGLES D'ORDRE PUBLIC STATUTAIRES
/LES REGLES SUPPLETIVES DU STATUT

/LES CONDITIONS D'APPLICATION DU STATUT

/LES AUTRES REGIMES IMPERATIFS : BAUX
D'HABITATION/PROFESSIONNELS

.z

/METHODE D'EVALUATION: CAS PRATIQUES ET/OU QUIZZ
/PARTAGE COLLECTIF DES EXPERIENCES ET DES CONNAISSANCES
/SEANCE DE QUESTIONS-REPONSES

/SUPPORT DE FORMATION

@ /1 JOURNEE (7 HEURES)

ﬂa /ME NATACHA MARCHAL-ME FLORENCE MAS-ME ANNE-SOPHIE
/

@

VERITE - ME MARION CALMELS

/FORFAIT DE 250 EUROS HT PAR PERSONNE PAR DEMI-JOURNEE

' AVEC UN MINIMUM DE 5 PERSONNES OU LE FORFAIT
CORRESPONDANT (PRISE EN CHARGE EN TOUT OU EN PARTIE PAR
VOTRE ORGANISME DE FORMATION*)

Nos équipes sont
a votre disposition

Notre équipe sera a votre disposition si besoin
lf‘ (‘3\@’/7 /05
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Nos équipes sont
a votre disposition
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/BAIL COMMERCIAL
LA NEGOCIATION D'UN BAIL COMMERCIAL

/AU CABINET OU DANS L'ENTREPRISE

/DELAI D'ORGANISATION DE LA FORMATION : A LA DEMANDE DU
CLIENT SOUS 15 JOURS

/MODALITES D'ACCES : APPELEZ-NOUS OU ENVOYEZ-NOUS UN MAIL
- CONTACTS PAGE 32

/CONNAITRE LES PRINCIPALES CLAUSES DU BAIL
/SAVOIR LES NEGOCIER
/ANTICIPER LES POINTS DE BLOCAGE DANS LA NEGOCIATION

/PROFESSIONNELS DU SECTEUR DE L'IMMOBILIER INTERMEDIAIRES
OU EXPERIMENTES - PAS DE PRE-REQUIS DEMANDE

/LES CLAUSES DU BAIL COMMERCIAL

/LES POINTS DE NEGOCIATION HABITUELS BAILLEUR/PRENEUR
/FORMULER UNE CONTRE-PROPOSITION OU SAVOIR EXPLIQUER UN
REFUS

/METHODE D'EVALUATION: CAS PRATIQUES ET/OU QUIZZ
/PARTAGE COLLECTIF DES EXPERIENCES ET DES CONNAISSANCES
/SEANCE DE QUESTIONS-REPONSES

/SUPPORT DE FORMATION

/1 JOURNEE (7 HEURES)

/ME NATACHA MARCHAL-ME FLORENCE MAS-ME ANNE-SOPHIE
VERITE-ME MARION CALMELS

/FORFAIT DE 250 EUROS HT PAR PERSONNE PAR DEMI-JOURNEE
AVEC UN MINIMUM DE 5 PERSONNES OU LE FORFAIT
CORRESPONDANT (PRISE EN CHARGE EN TOUT OU EN PARTIE PAR
VOTRE ORGANISME DE FORMATION*)

Notre équipe sera a votre disposition si besoin /06



/BAIL COMMERCIAL

LES EVOLUTIONS LEGISLATIVES ET JURISPRUDENTIELLES 2024/25

© B

Nos équipes sont
a votre disposition

f & w7

/AU CABINET OU DANS L'ENTREPRISE

/DELAI D'ORGANISATION DE LA FORMATION : A LA DEMANDE DU
CLIENT SOUS 15 JOURS

/MODALITES D'ACCES : APPELEZ-NOUS OU ENVOYEZ-NOUS UN MAIL
- CONTACTS PAGE 32

/CONNAITRE LES PRINCIPALES MODIFICATIONS ISSUES DE LA LOI
ALUR/PINEL/MACRON

/CONNAITRE LES GRANDES EVOLUTIONS JURISPRUDENTIELLES
JOPTIMISER SES CONNAISSANCES JURIDIQUES POUR MIEUX
NEGOCIER

/PROFESSIONNELS DU SECTEUR DE L'IMMOBILIER INTERMEDIAIRES
OU EXPERIMENTES - PAS DE PRE-REQUIS DEMANDE

/POINT SUR LES MODIFICATIONS LEGISLATIVES CLAUSE PAR CLAUSE
/LES JURISPRUDENCES MARQUANTES ET L'ACTUALITE
JURISPRUDENTIELLE

/POINT SUR LES ANNEXES DU BAIL

/METHODE D'EVALUATION: CAS PRATIQUES ET/OU QUIZZ
/PARTAGE COLLECTIF DES EXPERIENCES ET DES CONNAISSANCES
/SEANCE DE QUESTIONS-REPONSES

/SUPPORT DE FORMATION

/1 JOURNEE (7 HEURES)

/ME NATACHA MARCHAL-ME FLORENCE MAS-ME ANNE-SOPHIE
VERITE- ME MARION CALMELS

/FORFAIT DE 250 EUROS HT PAR PERSONNE PAR DEMI-JOURNEE
AVEC UN MINIMUM DE 5 PERSONNES OU LE FORFAIT
CORRESPONDANT (PRISE EN CHARGE EN TOUT OU EN PARTIE PAR
VOTRE ORGANISME DE FORMATION*)

/08
Notre équipe sera a votre disposition si besoin



/BAIL COMMERCIAL

LA GESTION LOCATIVE DES LOCAUX COMMERCIAUX POST PINEL

()

Nos équipes sont
a votre disposition

f & w7

DECRET TERTIAIRE

/AU CABINET OU DANS L'ENTREPRISE

/DELAI D'ORGANISATION DE LA FORMATION : A LA DEMANDE DU
CLIENT SOUS 15 JOURS

/MODALITES D'ACCES : APPELEZ-NOUS OU ENVOYEZ-NOUS UN MAIL
- CONTACTS PAGE 32

/CONNAITRE LES PRINCIPALES MODIFICATIONS ISSUES DE LA LOI
PINEL

/CONNAITRE LES DILIGENCES A ACCOMPLIR AU COURS DU BAIL
COMMERCIAL

/SAVOIR LIRE UN BAIL COMMERCIAL ET REPARTIR LES CHARGES ET
TRAVAUX

/SAVOIR INDEXER LE LOYER D'UN BAIL COMMERCIAL

/PROFESSIONNELS DU SECTEUR DE L'IMMOBILIER INTERMEDIAIRES
ET EXPERIMENTES - PAS DE PRE-REQUIS DEMANDE

/MODIFICATIONS ISSUES DE LA LOI PINEL DU POINT DE VUE DU
GESTIONNAIRE

/GUIDE DU GESTIONNAIRE DES DILIGENCES A ACCOMPLIR EN COURS
DE BAIL

/LECTURE DES CLAUSES DU BAIL QUI INTERESSENT LE
GESTIONNAIRE

/CALCULER LE LOYER INDEXE DU BAIL COMMERCIAL EN COURS DE
BAIL ET EN FIN DE BAIL

/METHODE D'EVALUATION: CAS PRATIQUES ET/OU QUIZZ
/PARTAGE COLLECTIF DES EXPERIENCES ET DES CONNAISSANCES
/SEANCE DE QUESTIONS-REPONSES

/SUPPORT DE FORMATION

/1 JOURNEE (7 HEURES)

/ME NATACHA MARCHAL-ME FLORENCE MAS-ME ANNE-SOPHIE
VERITE- ME MARION CALMELS

/FORFAIT DE 250 EUROS HT PAR PERSONNE PAR DEMI-JOURNEE
AVEC UN MINIMUM DE 5 PERSONNES OU LE FORFAIT
CORRESPONDANT (PRISE EN CHARGE EN TOUT OU EN PARTIE PAR
VOTRE ORGANISME DE FORMATION*)

, . /07
Notre équipe sera a votre disposition si besoin



/BAIL COMMERCIAL

LES STRATEGIES D’EVICTION ET LES COMPOSANTES DE L’INDEMNITE

© B

Nos équipes sont
a votre disposition
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/AU CABINET OU DANS L'ENTREPRISE

/DELAI D'ORGANISATION DE LA FORMATION : A LA DEMANDE DU
CLIENT SOUS 15 JOURS

/MODALITES D'ACCES : APPELEZ-NOUS OU ENVOYEZ-NOUS UN MAIL
- CONTACTS PAGE 32

/CONNAITRE LES STRATEGIES D'EVICTION

/DETERMINER S'IL S'AGIT D'UNE INDEMNITE DE TRANSFERT OU DE
REMPLACEMENT

/LISTER LES INDEMNITES ACCESSOIRES

/PROFESSIONNELS DU SECTEUR DE L'IMMOBILIER INTERMEDIAIRES
OU EXPERIMENTES - PAS DE PRE-REQUIS DEMANDE

/POINT SUR LA CHRONOLOGIE DU BAIL ET LA FIN DU BAIL

/LE CONGE AVEC REFUS DE RENOUVELLEMENT ET LE DROIT DE
REPENTIR

/POINT SUR LE CHIFFRAGE DE L'INDEMNITE

/METHODE D'EVALUATION: CAS PRATIQUES ET/OU QUIZZ
/PARTAGE COLLECTIF DES EXPERIENCES ET DES CONNAISSANCES
/SEANCE DE QUESTIONS-REPONSES

/SUPPORT DE FORMATION

/1 JOURNEE (7 HEURES)

/ME NATACHA MARCHAL-ME FLORENCE MAS-ME ANNE-SOPHIE
VERITE- ME MARION CALMELS

/FORFAIT DE 250 EUROS HT PAR PERSONNE PAR DEMI-JOURNEE
AVEC UN MINIMUM DE 5 PERSONNES OU LE FORFAIT
CORRESPONDANT (PRISE EN CHARGE EN TOUT OU EN PARTIE PAR
VOTRE ORGANISME DE FORMATION*)

/08
Notre équipe sera a votre disposition si besoin
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Nos équipes sont
a votre disposition
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/BAIL COMMERCIAL
SAVOIR AUDITER UN BAIL COMMERCIAL

/AU CABINET OU DANS L'ENTREPRISE

/DELAI D'ORGANISATION DE LA FORMATION : A LA DEMANDE DU
CLIENT SOUS 15 JOURS

/MODALITES D'ACCES : APPELEZ-NOUS OU ENVOYEZ-NOUS UN MAIL
- CONTACTS PAGE 32

/CONNAITRE LES PRINCIPALES SOURCES DE CONTENTIEUX
/MESURER LES IMPACTS JURIDIQUES ET FINANCIERS POUR LES
CLAUSES LITIGIEUSES

/DETERMINER LA STRATEGIE POUR LIMITER LES RISQUES
EVENTUELS

/PROFESSIONNELS DU SECTEUR DE L'IMMOBILIER INTERMEDIAIRES
OU EXPERIMENTES - PAS DE PRE-REQUIS DEMANDE

/POINT SUR LES CLAUSES A RISQUE
/LE CHIFFRAGE EN FONCTION DU RISQUE
/POINT LA STRATEGIE A ADOPTER EN FONCTION DU RISQUE

/METHODE D'EVALUATION: CAS PRATIQUES ET/OU QUIZZ
/PARTAGE COLLECTIF DES EXPERIENCES ET DES CONNAISSANCES
/SEANCE DE QUESTIONS-REPONSES

/SUPPORT DE FORMATION

/1 JOURNEE (7 HEURES)

/ME NATACHA MARCHAL-ME FLORENCE MAS-ME ANNE-SOPHIE
VERITE- ME MARION CALMELS

/FORFAIT DE 250 EUROS HT PAR PERSONNE PAR DEMI-JOURNEE
AVEC UN MINIMUM DE 5 PERSONNES OU LE FORFAIT
CORRESPONDANT (PRISE EN CHARGE EN TOUT OU EN PARTIE PAR
VOTRE ORGANISME DE FORMATION*)

, . /09
Notre équipe sera a votre disposition si besoin



/BAIL COMMERCIAL

L'IMPACT DE LA CRISE SUR L'IMMOBILIER COMMERCIAL-POINT MARCHE

© B

Nos équipes sont
a votre disposition

f & w7
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/AU CABINET OU DANS L'ENTREPRISE

/DELAI D'ORGANISATION DE LA FORMATION : A LA DEMANDE DU
CLIENT SOUS 15 JOURS

/MODALITES D'ACCES : APPELEZ-NOUS OU ENVOYEZ-NOUS UN MAIL
- CONTACTS PAGE 32

/ETRE INFORME DE L'IMPACT ECONOMIQUE DE LA CRISE DE LE
MARCHE DE L'IMMOBILIER COMMERCIAL

/CONNAITRE LESARGUMENTS DES PRENEURS INVOOUES POUR NE
PAS PAYER LES LOYERS ET CHARGES PENDANT LA PEIODE DE
FERMETURE

/S'ADAPTER A L'EVOLUTION DU MARCHE

/PROFESSIONNELS DU SECTEUR DE L'IMMOBILIER INTERMEDIAIRES
OU EXPERIMENTES - PAS DE PRE-REQUIS DEMANDE

/POINTMARCHE ET JURIDIQUE
/POINT SUR LES NEGOCIATIONS ET REDACTIONS POST-COVID

/METHODE D'EVALUATION: CAS PRATIQUES ET/OU QUIZZ
/PARTAGE COLLECTIF DES EXPERIENCES ET DES CONNAISSANCES
/SEANCE DE QUESTIONS-REPONSES

/SUPPORT DE FORMATION

/1/2 JOURNEE (3H30)

/ME NATACHA MARCHAL

/FORFAIT DE 250 EUROS HT PAR PERSONNE PAR DEMI-JOURNEE
AVEC UN MINIMUM DE 5 PERSONNES OU LE FORFAIT
CORRESPONDANT (PRISE EN CHARGE EN TOUT OU EN PARTIE PAR
VOTRE ORGANISME DE FORMATION*)

L . , - . . 10
Notre équipe sera a votre disposition si besoin






/AU CABINET OU DANS L'ENTREPRISE

/DELAI D'ORGANISATION DE LA FORMATION : A LA DEMANDE DU
CLIENT SOUS 15 JOURS

/MODALITES D'ACCES : APPELEZ-NOUS OU ENVOYEZ-NOUS UN MAIL
- CONTACTS PAGE 32

/APPREHENDER LES CONSEQUENCES JURIDIQUES DE LA FIN DE
CHANTIER
/SAVOIR RECEPTIONNER AVEC OU SANS RESERVES

/PROFESSIONNELS DU SECTEUR DE L'IMMOBILIER DEBUTANTS OU
INTERMEDIAIRES - PAS DE PRE-REQUIS DEMANDE

/CRITERES DE LA RECEPTION TACITE ET JUDICIAIRE
/IMPACTS DE LA RECEPTION AVEC ET SANS RESERVES
/INCIDENCES DE LA RECEPTION ET SUITES

/METHODE D'EVALUATION: CAS PRATIQUES ET/OU QUIZZ
/PARTAGE COLLECTIF DES EXPERIENCES ET DES CONNAISSANCES
/SEANCE DE QUESTIONS-REPONSES

/1/2 JOURNEE (3 H 30)

/ME ISABELLE COLLINET-MARCHAL

/FORFAIT DE 250 EUROS HT PAR PERSONNE PAR DEMI-JOURNEE

@ AVEC UN MINIMUM DE 5 PERSONNES OU LE FORFAIT
CORRESPONDANT (PRISE EN CHARGE EN TOUT OU EN PARTIE PAR
VOTRE ORGANISME DE FORMATION*)

Nos équipes sont
a votre disposition

f & .2 Notre équipe sera a votre disposition si besoin



/AU CABINET OU DANS L'ENTREPRISE

/DELAI D'ORGANISATION DE LA FORMATION : A LA DEMANDE DU
CLIENT SOUS 15 JOURS

/MODALITES D'ACCES : APPELEZ-NOUS OU ENVOYEZ-NOUS UN MAIL
- CONTACTS PAGE 32

/CONNAITRE LE REGIME JURIDIQUE DE LA SOUS-TRAITANCE
/APPREHENDER LES RELATIONS JURIDIQUES AVEC LE MAITRE
D'OUVRAGE ET L'ENTREPRENEUR

/MAITRISER LES RISQUES

/PROFESSIONNELS DU SECTEUR DE L'IMMOBILIER - PAS DE PRE-
REQUIS DEMANDE

/REGIME JURIDIQUE DE L'ACTION DIRECTE ET DE L'ACTION
INDEMNITAIRE DU SOUS-TRAITANT

/MAITRISER LES ENJEUX ET LES RISQUES DE L'AGREMENT ET DES
CONDITIONS DE PAIEMENT

/METHODE D'EVALUATION: CAS PRATIQUES ET/OU QUIZZ
/PARTAGE COLLECTIF DES EXPERIENCES ET DES CONNAISSANCES
/SEANCE DE QUESTIONS-REPONSES

/SUPPORT DE FORMATION

/1/2 JOURNEE (3H30)

/ME ISABELLE COLLINET-MARCHAL

/FORFAIT DE 250 EUROS HT PAR PERSONNE PAR DEMI-JOURNEE

@ AVEC UN MINIMUM DE 5 PERSONNES OU LE FORFAIT
CORRESPONDANT (PRISE EN CHARGE EN TOUT OU EN PARTIE PAR
VOTRE ORGANISME DE FORMATION*)

Nos équipes sont
a votre disposition

f & .2 Notre équipe sera a votre disposition si besoin




/AU CABINET OU DANS L'ENTREPRISE

/DELAI D'ORGANISATION DE LA FORMATION : A LA DEMANDE DU
CLIENT SOUS 15 JOURS

/MODALITES D'ACCES : APPELEZ-NOUS OU ENVOYEZ-NOUS UN MAIL
- CONTACTS PAGE 32

/MAITRISER LES ETAPES : DE LA CONCLUSION DU CONTRAT DE CMI
AUX SUITES APRES RECEPTION
/APPREHENDER LES ENJEUX JURIDIQUES A CHAQUE ETAPE

/PROFESSIONNELS DU SECTEUR DE L'IMMOBILIER - PAS DE PRE-
REQUIS DEMANDE

/LE FORMALISME A RESPECTER EN AMONT
/LE DEROULEMENT DU CHANTIER : OBLIGATIONS ET INCIDENTS
/L'ISSUE DU CHANTIER ET LES GARANTIES APRES RECEPTION

/METHODE D'EVALUATION: CAS PRATIQUES ET/OU QUIZZ
/PARTAGE COLLECTIF DES EXPERIENCES ET DES CONNAISSANCES
/SEANCE DE QUESTIONS-REPONSES

/SUPPORT DE FORMATION

/1 JOURNEE (7 HEURES)

/ME ISABELLE COLLINET-MARCHAL

/FORFAIT DE 250 EUROS HT PAR PERSONNE PAR DEMI-JOURNEE

@ AVEC UN MINIMUM DE 5 PERSONNES OU LE FORFAIT
CORRESPONDANT (PRISE EN CHARGE EN TOUT OU EN PARTIE PAR
VOTRE ORGANISME DE FORMATION*)

Nos équipes sont
a votre disposition

Notre équipe sera a votre disposition si besoin
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/AGENT IMMOBILIER
LES MANDATS DE L'AGENT IMMOBILIER

/AU CABINET OU DANS L'ENTREPRISE

/DELAI D'ORGANISATION DE LA FORMATION : A LA DEMANDE DU
CLIENT SOUS 15 JOURS

/MODALITES D'ACCES : APPELEZ-NOUS OU ENVOYEZ-NOUS UN MAIL
- CONTACTS PAGE 32

/SAVOIR REDIGER UN MANDAT
/EVITER LES PIEGES
/S'ASSURER DU PAIEMENT DE LA COMMISSION

© B

b,

/LES AGENTS IMMOBILIERS, LEURS COLLABORATEURS OU
ASSISTANTS - PAS DE PRE-REQUIS DEMANDE

/IDENTIFICATION DES DIFFERENTS MANDATS

/REDACTION DU MANDAT

/LE PROCESS A SUIVRE DE LA RECEPTION DU MANDAT A LA
SIGNATURE DU CONTRAT

/POINT SUR LES CONTENTIEUX LIES AU PAIEMENT DE LA
COMMISSION

T

/METHODE D'EVALUATION: CAS PRATIQUES ET/OU QUIZZ
/PARTAGE COLLECTIF DES EXPERIENCES ET DES CONNAISSANCES
/SEANCE DE QUESTIONS-REPONSES

/SUPPORT DE FORMATION

@ /1 JOURNEE (7 HEURES)

@

': /ME NATACHA MARCHAL-ME FLORENCE MAS-ME ANNE-SOPHIE
w\ VERITE-ME MARION CALMELS - EMELINE SILVA-VARELA

/FORFAIT DE 250 EUROS HT PAR PERSONNE PAR DEMI-JOURNEE

’ AVEC UN MINIMUM DE 5 PERSONNES OU LE FORFAIT
CORRESPONDANT (PRISE EN CHARGE EN TOUT OU EN PARTIE PAR
VOTRE ORGANISME DE FORMATION*)

Nos équipes sont

a votre disposition /.I 6
f & .2 Notre équipe sera a votre disposition si besoin




/AGENT IMMOBILIER
E CONTENTIEUX : LE CONNAITRE ET EVITER LES PIEGES

/AU CABINET OU DANS L'ENTREPRISE

/DELAI D'ORGANISATION DE LA FORMATION : A LA DEMANDE DU
CLIENT SOUS 15 JOURS

/MODALITES D'ACCES : APPELEZ-NOUS OU ENVOYEZ-NOUS UN MAIL
- CONTACTS PAGE 32

r

%

/METTRE EN PLACE DES BONNES PRATIQUES POUR EVITER LES
CONTENTIEUX

/EVITER LES PIEGES

/S'ASSURER DU PAIEMENT DE LA COMMISSION

©

/LES AGENTS IMMOBILIERS, LEURS COLLABORATEURS OU
ASSISTANTS - PAS DE PRE-REQUIS DEMANDE

b,

/IDENTIFICATION DES PROBLEMATIQUES

/EVITER LES PIEGES

/METTRE EN PLACE LE PROCESS A SUIVRE POUR EVITER LES POINTS
DE LITIGE FREQUENTS

/ETRE INFORME DE LA DERNIERE JURISPRUDENCE DES
CONTENTIEUX LIES AU PAIEMENT DE LA COMMISSION ET A LA
RESPONSABILITE DES AGENTS

T

/METHODE D'EVALUATION: CAS PRATIQUES ET/OU QUIZZ
/PARTAGE COLLECTIF DES EXPERIENCES ET DES CONNAISSANCES
/SEANCE DE QUESTIONS-REPONSES

/SUPPORT DE FORMATION

@ /1 JOURNEE (7 HEURES)

@

': /ME NATACHA MARCHAL-ME FLORENCE MAS-ME ANNE-SOPHIE
w\ VERITE-ME MARION CALMELS - EMELINE SILVA-VARELA

/FORFAIT DE 250 EUROS HT PAR PERSONNE PAR DEMI-JOURNEE

’ AVEC UN MINIMUM DE 5 PERSONNES OU LE FORFAIT
CORRESPONDANT (PRISE EN CHARGE EN TOUT OU EN PARTIE PAR
VOTRE ORGANISME DE FORMATION*)

Nos équipes sont
a votre disposition

i & @ Notre équipe sera a votre disposition si besoin
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Nos équipes sont
a votre disposition
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/AGENT IMMOBILIER
LA DEONTOLOGIE DE L'AGENT IMMOBILIER

/AU CABINET OU DANS L'ENTREPRISE

/DELAI D'ORGANISATION DE LA FORMATION : A LA DEMANDE DU
CLIENT SOUS 15 JOURS

/MODALITES D'ACCES : APPELEZ-NOUS OU ENVOYEZ-NOUS UN MAIL
- CONTACTS PAGE 32

/FORMATION CONFORME A L'OBLIGATION DE FORMATION CONTINUE
DES AGENTS IMMOBILIERS

/INTEGRER LES REGLES ISSUES DU CODE DE LA DEONTOLOGIE
/CONNAITRE LES SANCTIONS APPLICABLES EN CAS D'INFRACTION
/COMPRENDRE LE ROLE DE LA COMMISSION DE CONTROLE DES
ACTIVITES DE TRANSACTION ET DE GESTION IMMOBILIERES

JLES AGENTS IMMOBILIERS, LEURS COLLABORATEURS OU
ASSISTANTS - PAS DE PRE-REQUIS DEMANDE

//MAITRISER LES REGLES DE LA NON-DISCRIMINATION A L'ACCES AU
LOGEMENT

/CONNAITRE LES REGLES DE DEONTOLOGIE VIS-A-VIS DES CLIENTS :
LA CONFIDENTIALITE DES DONNEES PERSONNELLES, LA
PROTECTION DES INTERETS DU CLIENT, L'OBLIGATION GENERALE
D'INFORMATION, LA TRANSPARENCE DES RELATIONS D'AFFAIRES,
LA LUTTE CONTRE LE BLANCHIMENT D'ARGENT.

/VIS-A-VIS DES CONFRERES ET COLLABORATEURS : LA
CONFRATERNITE, OBLIGATION DE RESPECTER ET DE FAIRE
RESPECTER LA REGLEMENTATION, L'ETHIQUE PROFESSIONNELLE.
APPREHENDER LE ROLE DE LA COMMISSION DE CONTROLE DES
ACTIVITES DE TRANSACTION ET DE GESTION IMMOBILIERES POUR
LE RESPECT DES REGLES DE DEONTOLOGIE

/LA COMPOSITION ET L'ORGANISATION DE LA COMMISSION.

/LES SANCTIONS POUVANT ETRE PRONONCEES PAR LA COMMISSION
/LES RECOURS CONTRE LES DECISIONS DE LA COMMISSION.

/METHODE D'EVALUATION: CAS PRATIQUES ET/OU QUIZZ
SEANCE DE QUESTIONS-REPONSES
/SUPPORT DE FORMATION

/1/2 JOURNEE (3H30)

ME ANNE-SOPHIE VERITE-ME MARION CALMELS - EMELINE SILVA-
VARELA

/FORFAIT DE 250 EUROS HT PAR PERSONNE PAR DEMI-JOURNEE
AVEC UN MINIMUM DE 5 PERSONNES OU LE FORFAIT
CORRESPONDANT (PRISE EN CHARGE EN TOUT OU EN PARTIE PAR
VOTRE ORGANISME DE FORMATION*) 18

Notre équipe sera a votre disposition si besoin



/TRANSACTION

LA REDACTION DU COMPROMIS ET LES PIEGES DE LA VENTE

o

©

5%
=

Nos équipes sont
a votre disposition

f & w7

/AU CABINET OU DANS L'ENTREPRISE

/DELAI D'ORGANISATION DE LA FORMATION : A LA DEMANDE DU
CLIENT SOUS 15 JOURS

/MODALITES D'ACCES : APPELEZ-NOUS OU ENVOYEZ-NOUS UN MAIL
- CONTACTS PAGE 32

/SAVOIR REDIGER UN COMPROMIS

/IDENTIFIER LES ANNEXES DU COMPROMIS

/EVITER LES PIEGES DE LA VENTE

/SAVOIR LIRE UN PROJET D'ACTE AUTHENTIQUE DE VENTE ET
NEGOCIER SES CLAUSES

/PROFESSIONNELS DU SECTEUR DE L'IMMOBILIER DEBUTANTS,
INTERMEDIAIRES, EXPERIMENTES - PAS DE PRE-REQUIS DEMANDE

/REDACTION DU COMPROMIS

/SAVOIR REDIGER LES CONDITIONS SUSPENSIVES ET PARTICULIERES
/LECTURE DES CLAUSES IMPORTANTES D'UN ACTE AUTHENTIQUE DE
VENTE

/LES POINTS A NEGOCIER

/LE CONTENTIEUX DE LA VENTE FORCEE

/METHODE D'EVALUATION: CAS PRATIQUES ET/OU QUIZZ/PARTAGE
COLLECTIF DES EXPERIENCES ET DES CONNAISSANCES

/SEANCE DE QUESTIONS-REPONSES

/SUPPORT DE FORMATION

/1/2 JOURNEE (3.5 HEURES)

/ME NATACHA MARCHAL-ME FLORENCE MAS-ME ANNE-SOPHIE
VERITE-ME MARION CALMELS - EMELINE SILVA-VARELA

/FORFAIT DE 250 EUROS HT PAR PERSONNE PAR DEMI-JOURNEE
AVEC UN MINIMUM DE 5 PERSONNES OU LE FORFAIT
CORRESPONDANT (PRISE EN CHARGE EN TOUT OU EN PARTIE PAR
VOTRE ORGANISME DE FORMATION*)

/19
Notre équipe sera a votre disposition si besoin



/TRANSACTION

MAITRISER LA CESSION DE FONDS DE COMMERCE ET DE DROIT AU BAIL

©@ B

T %3

0o 0

Nos équipes sont
a votre disposition

f & w7

/AU CABINET OU DANS L'ENTREPRISE

/DELAI D'ORGANISATION DE LA FORMATION : A LA DEMANDE DU
CLIENT SOUS 15 JOURS

/MODALITES D'ACCES : APPELEZ-NOUS OU ENVOYEZ-NOUS UN MAIL
- CONTACTS PAGE 32

/MAITRISER LE PARTICULARISME DE LA CESSION DE DROIT AU BAIL
PAR RAPPORT A LA CESSION DE FONDS

/IDENTIFIER LES CLAUSES A NEGOCIER

/DETERMINER LA VALEUR LOCATIVE, LA VALEUR DU DROIT AU BAIL
/LA FISCALITE

/PROFESSIONNELS DU SECTEUR DE L'IMMOBILIER DEBUTANTS,
INTERMEDIAIRES, EXPERIMENTES - PAS DE PRE-REQUIS DEMANDE

/REDACTION DE LA LETTRE D'INTENTION ET DU COMPROMIS
/SAVOIR REDIGER LES CONDITIONS SUSPENSIVES ET
PARTICULIERES

/MAITRISER ET SAVOIR NEGOCIER LES CLAUSES IMPORTANTES
/LES ASPECTS FISCAUX, DROITS D'ENREGISTREMENT, TVA, PLUS-
VALUE

/METHODE D'EVALUATION: CAS PRATIQUES ET/OU QUIZZ
/PARTAGE COLLECTIF DES EXPERIENCES ET DES CONNAISSANCES
/SEANCE DE QUESTIONS-REPONSES

/SUPPORT DE FORMATION

/1 JOURNEE (7 HEURES)

/ME ISABELLE COLLINET-MARCHAL- ME NATACHA MARCHAL- ME
FLORENCE MAS - EMELINE SILVA-VARELA

/FORFAIT DE 250 EUROS HT PAR PERSONNE PAR DEMI-JOURNEE
AVEC UN MINIMUM DE 5 PERSONNES OU LE FORFAIT
CORRESPONDANT (PRISE EN CHARGE EN TOUT OU EN PARTIE PAR
VOTRE ORGANISME DE FORMATION*)

/20
Notre équipe sera a votre disposition si besoin



/GESTION LOCATIVE DES BIENS IMMOBILIERS

/AU CABINET OU DANS L'ENTREPRISE

/DELAI D'ORGANISATION DE LA FORMATION : A LA DEMANDE DU
CLIENT SOUS 15 JOURS

/MODALITES D'ACCES : APPELEZ-NOUS OU ENVOYEZ-NOUS UN MAIL
- CONTACTS PAGE 32

%

/APPRENDRE A GERER LES BIENS IMMOBILERS
/REDIGER LES MANDATS ET LES BAUX
/INDEXER LES LOYERS

/IDENTIFIER LES PIEGES

®

/PROFESSIONNELS DU SECTEUR DE L'IMMOBILIER ET/OU DU DROIT
DEBUTANTS, INTERMEDIAIRES, EXPERIMENTES - PAS DE PRE-
REQUIS DEMANDE

/LES ETAPES DE LA GESTION LOCATIVE
/APPREHENDER LES DIFFERENTES SITUATIONS

T %3

/METHODE D'EVALUATION: CAS PRATIQUES ET/OU QUIZZ
/PARTAGE COLLECTIF DES EXPERIENCES ET DES CONNAISSANCES
/SEANCE DE QUESTIONS-REPONSES

/1 JOURNEE (7 HEURES)

G &

.= /ME ANNE-SOPHIE VERITE - ME MARION CALMELS - EMELINE SILVA-
lI/\ VARELA

/FORFAIT DE 250 EUROS HT PAR PERSONNE PAR DEMI-JOURNEE

@' AVEC UN MINIMUM DE 5 PERSONNES OU LE FORFAIT
CORRESPONDANT (PRISE EN CHARGE EN TOUT OU EN PARTIE PAR
VOTRE ORGANISME DE FORMATION*)

Nos équipes sont

a votre disposition /2 .I
f& w7 Notre équipe sera a votre disposition si besoin







/COPROPRIETE
LE RECOUVREMENT DES CHARGES DE COPROPIETE

/AU CABINET OU DANS L'ENTREPRISE

/DELAI D'ORGANISATION DE LA FORMATION : A LA DEMANDE DU
CLIENT SOUS 15 JOURS

/MODALITES D'ACCES : APPELEZ-NOUS OU ENVOYEZ-NOUS UN MAIL
- CONTACTS PAGE 32

o

/DETECTER ET PREVENIR LES DIFFICULTES DE PAIEMENT
/METTRE EN (EUVRE LES GARANTIES POUR S'ASSURER DU
PAIEMENT DES CHARGES
/ASSURER L'EXECUTION DES DECISIONS

/PROFESSIONNELS DU SECTEUR DE L'IMMOBILIER DEBUTANTS ET
INTERMEDIAIRES - PAS DE PRE-REQUIS DEMANDE

bl

/LES INCIDENTS POUVANT SURVENIR LORS DU RECOUVREMENT DES
CHARGES (PROCEDURE COLLECTIVE ET SURENDETTEMENT DES
PARTICULIERS)

/LES INTERVENTIONS HORS PROCEDURE (GARANTIES
CONVENTIONNELLES ET LEGALES, SAISIES CONSERVATOIRES,
OPPOSITION)

/LES PROCEDURES DE RECOUVREMENT DES CHARGES (REFERE ET PROCEDURE
AU FOND, AVANTAGES ET INCONVENIENTS DE CHAQUE TYPE DE PROCEDURE)
/ LES PROCEDURES D'EXECUTION

/METHODE D'EVALUATION: CAS PRATIQUES ET/OU QUIZZ
/PARTAGE COLLECTIF DES EXPERIENCES ET DES CONNAISSANCES
/SEANCE DE QUESTIONS-REPONSES

@ /1/2 JOURNEE (3H30)

ﬁ_: /ME ISABELLE COLLINET-MARCHAL-ME ANNE-SOPHIE VERITE
/

/FORFAIT DE 250 EUROS HT PAR PERSONNE PAR DEMI-JOURNEE
AVEC UN MINIMUM DE 5 PERSONNES OU LE FORFAIT

' CORRESPONDANT (PRISE EN CHARGE EN TOUT OU EN PARTIE PAR
VOTRE ORGANISME DE FORMATION*)

Nos équipes sont

a votre disposition /23
f& @ Notre équipe sera a votre disposition si besoin




/COPROPRIETE
LES TRAVAUX DANS LA COPROPIETE

/AU CABINET OU DANS L'ENTREPRISE

@ /DELAI D'ORGANISATION DE LA FORMATION : A LA DEMANDE DU
CLIENT SOUS 15 JOURS
/MODALITES D'ACCES : APPELEZ-NOUS OU ENVOYEZ-NOUS UN MAIL
- CONTACTS PAGE 32

/IDENTIFIER LES RISQUES, LES ANTICIPER ET Y FAIRE FACE

/SAVOIR PREPARER LES VOTES EN ASSEMBLEE GENERALE RELATIFS
AUX TRAVAUX
/ANALYSER LA SITUATION EN CAS D'IRREGULARITE

/PROFESSIONNELS DU SECTEUR DE L'IMMOBILIER DEBUTANTS ET
INTERMEDIAIRES - PAS DE PRE-REQUIS DEMANDE

(PROGRAMMATION, DECISION, FINANCEMENT)
/LES TRAVAUX DES COPROPRIETAIRES (DISTINCTION ENTRE
PARTIES PRIVATIVES ET PARTIES COMMUNES)

O /LES TRAVAUX DU SYNDICAT DES COPROPRIETAIRES
=t

/METHODE D'EVALUATION: CAS PRATIQUES ET/OU QUIZZ
/PARTAGE COLLECTIF DES EXPERIENCES ET DES CONNAISSANCES
/SEANCE DE QUESTIONS-REPONSES

@ /1/2 JOURNEE (3H30)

.= /ME NATACHA MARCHAL-ME ANNE-SOPHIE VERITE

/FORFAIT DE 250 EUROS HT PAR PERSONNE PAR DEMI-JOURNEE
AVEC UN MINIMUM DE 5 PERSONNES OU LE FORFAIT

' CORRESPONDANT (PRISE EN CHARGE EN TOUT OU EN PARTIE PAR
VOTRE ORGANISME DE FORMATION*)

Nos équipes sont
a votre disposition

/24

f & @ Notre équipe sera a votre disposition si besoin






/AU CABINET OU DANS L'ENTREPRISE

/DELAI D'ORGANISATION DE LA FORMATION : A LA DEMANDE DU
CLIENT SOUS 15 JOURS

/MODALITES D'ACCES : APPELEZ-NOUS OU ENVOYEZ-NOUS UN MAIL
- CONTACTS PAGE 32

/MAITRISER LES PROCESS DE LUTTE CONTRE LES IMPAYES EN
AMONT ET CHOISIR LES GARANTIES ADAPTEES
J/OPTIMISER SES CONNAISSANCES DES PROCEDURES JUDICIAIRES

/PROFESSIONNELS DU SECTEUR DE L'IMMOBILIER - PAS DE PRE-
REQUIS DEMANDE

/PREVENTION CONTRE LES IMPAYES : CLAUSES CONTRACTUELLES
ET GARANTIES APPROPRIEES

/CATALOGUE DES PROCEDURES DE RECOUVREMENT
/DETERMINATION DE LA PROCEDURE LA MIEUX ADAPTEE

/CAS PARTICULIERS DES MESURES CONSERVATOIRES

/METHODE D'EVALUATION: CAS PRATIQUES ET/OU QUIZZ
/PARTAGE COLLECTIF DES EXPERIENCES ET DES CONNAISSANCES
/SEANCE DE QUESTIONS-REPONSES

/1 JOURNEE (7 HEURES)

/ME ISABELLE COLLINET-MARCHAL - ME ANNE-SOPHIE VERITE - ME
MARION CALMELS

/FORFAIT DE 250 EUROS HT PAR PERSONNE PAR DEMI-JOURNEE

@ AVEC UN MINIMUM DE 5 PERSONNES OU LE FORFAIT
CORRESPONDANT (PRISE EN CHARGE EN TOUT OU EN PARTIE PAR
VOTRE ORGANISME DE FORMATION*)

Nos équipes sont
a votre disposition

f & .2 Notre équipe sera a votre disposition si besoin



Nos équipes sont
a votre disposition

f & w7

/AU CABINET OU DANS L'ENTREPRISE

/DELAI D'ORGANISATION DE LA FORMATION : A LA DEMANDE DU
CLIENT SOUS 15 JOURS

/MODALITES D'ACCES : APPELEZ-NOUS OU ENVOYEZ-NOUS UN MAIL
- CONTACTS PAGE 32

/DEFINIR LES DIFFERENTES CATEGORIES DE GARANTIES ET LEURS
CONSEQUENCES

/COMPRENDRE LES PROCEDURES DE RECOUVREMENT ET LEUR MISE
EN CEUVRE

/PARTICULARISMES DES SAISIES

/PROFESSIONNELS DU SECTEUR DE L'IMMOBILIER - PAS DE PRE-
REQUIS DEMANDE

/LES GARANTIES EN AMONT : CAUTIONNEMENT, HYPOTHEQUE,
NANTISSEMENT

/LA PRISE DES MESURES CONSERVATOIRES POUR LUTTER CONTRE
L'IMPAYE

/ADAPTER LA PROCEDURE DE RECOUVREMENT A LA NATURE DE LA
CREANCE

/METHODE D'EVALUATION: CAS PRATIQUES ET/OU QUIZZ
/PARTAGE COLLECTIF DES EXPERIENCES ET DES CONNAISSANCES
/SEANCE DE QUESTIONS-REPONSES

/SUPPORT DE FORMATION

/1 JIOURNEE (7 HEURES)

/ME ISABELLE COLLINET-MARCHAL

/FORFAIT DE 250 EUROS HT PAR PERSONNE PAR DEMI-JOURNEE
AVEC UN MINIMUM DE 5 PERSONNES OU LE FORFAIT
CORRESPONDANT (PRISE EN CHARGE EN TOUT OU EN PARTIE PAR
VOTRE ORGANISME DE FORMATION*)

Notre équipe sera a votre disposition si besoin






/FORMATION SUR MESURE

/AU CABINET OU DANS L'ENTREPRISE

/DELAI D'ORGANISATION DE LA FORMATION : A LA DEMANDE DU
CLIENT SOUS 15 JOURS

/MODALITES D'ACCES : APPELEZ-NOUS OU ENVOYEZ-NOUS UN MAIL
- CONTACTS PAGE 32

o

/REPONDRE A L'OBJECTIF DE FORMATION DE VOTRE ENTREPRISE
EN
VOUS PROPOSANT :
- UN PROJET SOUPLE ET COMPLET IMPLIQUANT VOTRE EQUIPE
- UNE PEDAGOGIE PERMETTANT L'EVOLUTION DES COMPETENCES
DE VOTRE EQUIPE
- UNE REPONSE CONCRETE ET IMMEDIATEMENT OPERATIONNELLE

/PROFESSIONNELS DU SECTEUR DE L'IMMOBILIER - PAS DE PRE-
REQUIS DEMANDE

/ANALYSE DES BESOINS DU CLIENT ET ETABLISSEMENT DU
PROGRAMME DE FORMATION AVEC LE CLIENT

TIe::;

/METHODE D'EVALUATION: CAS PRATIQUES ET/OU QUIZZ
/PARTAGE COLLECTIF DES EXPERIENCES ET DES CONNAISSANCES
/SEANCE DE QUESTIONS-REPONSES

/SUPPORT DE FORMATION

/A DETERMINER

/FORFAIT DE 250 EUROS HT PAR PERSONNE PAR DEMI-JOURNEE
AVEC UN MINIMUM DE 5 PERSONNES OU LE FORFAIT
CORRESPONDANT (PRISE EN CHARGE EN TOUT OU EN PARTIE PAR
VOTRE ORGANISME DE FORMATION*)

OU SUR DEVIS S| FORMATION TRES SPECIFIQUE

240 O

Nos équipes sont
a votre disposition

Notre équipe sera a votre disposition si besoin
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EN PREMIER LIEU, IL VOUS FAUT DETERMINER VOTRE OPCO DE RATTACHEMENT OU
ORGANISME DE FORMATION ET ETRE A JOUR DE VOS COTISATIONS.

CHAQUE OPCO DETERMINE SES PROCEDURES ET SES PROPRES CRITERES DE FINANCEMENT.
RENSEIGNEZ-VOUS AVANT LE DEBUT DE LA FORMATION POUR CONNAITRE LA PROCEDURE A
SUIVRE ET LES CONDITIONS DE REMBOURSEMENT.

GENERALEMENT, LA DEMARCHE DE PRISE EN CHARGE D'UNE FORMATION SE DEROULE EN 4
ETAPES, SEPAREES EN 2 PHASES :

O

: SIGNER LA CONVENTION DE FORMATION AVEC LE FORMATEUR.

: ADRESSER UNE DEMANDE DE PRISE EN CHARGE DE LA FORMATION A VOTRE OPCO
OU ORGANISME DE FORMATION. LE PROGRAMME DE LA FORMATION DOIT ETRE JOINT.

C

SIGNER ET RECUPERER LA FEUILLE D'EMARGEMENT A LA FIN DE LA SESSION : CE DOCUMENT
PERMET A L'OPCO DE S'ASSURER DE LA PARTICIPATION EFFECTIVE DES PERSONNES
INSCRITES. CE DOCUMENT, FOURNI PAR L'ORCANISME DE FORMATION, EST INDISPENSABLE
POUR LA PRISE EN CHARGE DE LA FORMATION.

ENVOYER VOTRE FACTURE POUR REMBOURSEMENT A VOTRE OPCO. CETTE FACTURE
COMPORTE 2 MONTANTS :

- LE COUT PEDAGOGIQUE : IL S'AGIT DU PRIX HT DE VOTRE FORMATION ;

- LE MONTANT DES FRAIS ANNEXES : CES FRAIS SONT CEUX DU DEPLACEMENT DE VOTRE
SALARIE POUR ASSISTER A LA FORMATION : FRAIS DE TRANSPORT, REPAS ET HEBERGEMENT.
LES OPCO LES REMBOURSENT SOIT EN « FRAIS REELS » CEST-A-DIRE AU COUT REEL QUE
VOUS AVEZ DEBOURSE, SOIT SUIVANT DES MONTANTS FORFAITAIRES.

IL FAUT JOINDRE A CETTE FACTURE :
- LA CONVENTION DE FORMATION PRECEDEMMENT ETABLIE ET SIGNEE ;
- LA FEUILLE DEMARGEMENT OU L'ATTESTATION INDIVIDUELLE DE PRESENCE SIGNEE.



«/ ICPF

atteste que

MARCHAL MAS COLLINET VERITE SCP

* 30, rue de Thionville 59000 LILLE France métropolitaine
Numéro de Déclaration d'Activité : 32590958659

est certifié

Qualiopi »

processus certifié

I M REPUBLIQUE FRANGAISE

au titre des catégories d'actions suivantes :
Actions de formation

Programme de certification
Décred 1™ BO10-564 du 6 juin 2009, Décret n° 2009565 du 6 juin 2010, Arréé du 6 juin 2010 relabif sux modalits o sudit scseeides s miénenssl
natsanal, Décret n® 2020-804 du 22 juilet 2000 portant diverses rresunes en ratiéne de formation professionnelie, Améts du 24 juillst 7020 portant
rodification ded ardli du 6 juin 2019 reltifs s modaltss daudt asee bes ) iehbenel rationsl qualibe of s s paur |'aceredibation
des organisrmes. cendficateurs, du 7 décerriane 2020 patart prolangation de La jan temporaine sutornsant & réalsation dun audt iritisl
& distance, Guide de lechune du rifdrentiel national qualté publis sur ke site du Ministéee b Traval e Programme de certification Qualiop des OPAC
de ICPF dans kBurs wersions &0 vigueur.

CERTIFICAT B04452

Valide du 23/05/2022 au 22/05/2025 - Premiére émission le 23/05/2022
Veérifiable sur www.certif-icpf.org
Accréditation N® 5-0616, portée disponible sur www.cofrac.fr
cofrac

Francois GALINOU
Z Président
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/// \\\ Société d'Avocats INTER-BARREAUX
> PARIS-LILLE-BORDEAUX-MONTPELLIER

LILLE PARIS

28, rue de Londres
75 009 PARIS
Tél:01.78.42.37.91

30, rue de Thionville
59 000 LILLE
Tél: 03.28.38.93.93

BORDEAUX MONTPELLIER

8, Grand Rue Jean Moulin
34 000 MONTPELLIER
Tel: 04.11.28.00.67

42, rue Vital Carles
33 000 BORDEAUX
Tél : 06.32.46.15.44

VOTRE CONTACT

Natacha MARCHAL
Mail : nmarchal@marchalavocats.com
site : www.marchal-avocats.com

A SAVOIR

Société d'Avocats MARCHAL & ASSOCIES
SIREN : 31868667200037
N° de déclaration pour la formation :

32590958659



